La vente immobiliére et Viager
(14101)

VIA-03

© OBIJECTIFS

e  Connaitre les conditions e Test de positionnement 5’00
générales de la vente
d'immeuble en viager, et
les conditions du contrat O Les conditions générales de la vente d'immeuble en viager 12’54
de rente. o La capacité des parties (Partie 1) 6'32
o La capacité des parties (Partie 2) 733
e Apprendre comment se o0 Les conditions du contrat 741
calcul le prix. O Ledroit de préemption 7'21
o Les conditions du contrat de rente 8’59
o Quelques définitions 517
O Larente 9’25
©® INFORMATIONS o Laléa 950
A . o Comment se calcule le prix ? 529
e Public: I?rofeSS|onne[s Qe o Quiz 10°00
'lmmobilier ou du crédit
. Prer'equis : Aucun Total : 3101
Durée : Th4l
Test de satisfaction 05’00

M FINANCEMENT

Une action de formation peut

faire l'objet d’'une prise en Total H 1’41'01
charge OPCO. Evolugo étudie
chaque dossier individuellement
et vous accompagne dans les
démarches de financement.

*Y MOYENS

Pédagogiques :
e Cours théoriques
e Etudes de cas
¢ Questions/Réponses

Matériels :
e Ordinateurs / Tablettes /
Smartphones

e Paperboard

Méthodes d’évaluation :
e Quiz composé de QCU

Y= CONTACT

Tél:

0184808095

E-mail :
accompagnement@evolugo.fr
NDA :

42680221468

Nom de 'accompagnateur :
Anthony PITKANITSOS

@ HORAIRES
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