
 
LE PACTE DE PRÉFÉRENCE 

(2’15’15 heures) 

VTI02 

    OBJECTIFS 
 

• Tout connaître sur le pacte 
de préférence et ses 
modalités liées à la vente 
immobilière 

• Connaître les vices du 
consentement 

• Apprendre les effets 
juridiques du pacte de 
préférence 
 

 

    INFORMATIONS 
 

• Public : Professionnels de 
l’Immobilier ou du crédit 

• Prérequis : Aucun 
• Durée : 2h15 

 
 

    FINANCEMENT 
 

Une action de formation peut 
faire l’objet d’une prise en 
charge OPCO. Evolugo identifie 
et vous accompagne dans les 
démarches de financement. 
 
 

    MOYENS 
 

Pédagogiques : 

• Apports théoriques 
• Études de cas 
• Question/Réponses  

 
Matériels : 

• Ordinateurs / Tablettes / 
Smartphones 

• Paperboard 
 
Méthodes d’évaluation : 

• Quiz 
• QCM 

 
 

    CONTACT 
 

Tél : 
01 84 80 80 95 
E-mail : 
accompagnement@evolugo.fr 
NDA : 
42680221468 
Nom de l’accompagnateur : 
Anthony PITKANITSOS 
 
 

    HORAIRES 
 

Libres en E-learning 
 

 

 

 

 

 

 
 

• Test de positionnement     5’00 

 

 

o Nature et contenu du pacte de préférence   10’17  

o Les modalités de mise en œuvre 

du pacte de préférence      6’47 

o Les effets juridiques du pacte de préférence   8’39 

o Les clauses caractéristiques des  

avants-contrats       3’29 

o Les clauses caractéristiques d’un pacte de préférence 4’58 

o La vente amiable d’immeuble    12’27 

o Les vices du consentement : l’erreur   13’26 

o Les vices du consentement : le dol    4’43 

o Les vices du consentement : la violence   6’50 

o Les vices du consentement : les sanctions   8’37 

o Quiz intermédiaires               50’00 

 

• Test de satisfaction      5’00 

 

 

 

 

TOTAL : 2’15’15 


